
Dann	freuen	wir	uns	auf	Ihre	aussagekräftige	Bewerbung	inkl.	Angabe	Ihrer	Gehaltsvorstellung	sowie	des	möglichen	Eintrittstermins.

Die	Bearbeitung	Ihrer	Bewerbung	und	die	Kommunikation	mit	Ihnen	erfolgt	dabei	durch	die	Kaufmännische	Leitung	unserer
Muttergesellschaft	in	Deutschland.

Solarlux	GmbH	·	Personalabteilung	·	Klaus	Roloff	·	Industriepark	1	·	49324	Melle	·	T	+49	5422	9271-112	·	personal@solarlux.de	·	solarlux.de

WIR	SUCHEN
CHARAKTERKÖPFE!
Atemberaubende	Ausblicke,	Freiräume	mit	Charakter	und	ein
einzigartiges	Wohnraumgefühl	–	dafür	steht	Solarlux	seit	mehr
als	35	Jahren.	Als	Spezialist	für	flexible	Glasfassaden	suchen
wir	starke	Persönlichkeiten,	die	sich	in	einem	familiären,
dynamischen	und	leistungsfördernden	Umfeld	wohlfühlen	und
unser	Team	mit	Leidenschaft,	Teamgeist	und	ungebremster
Kreativität	bereichern.

Vertriebsleiter/-in	Österreich
Solarlux	Austria,	Innsbruck

IHR	JOB	BEI	SOLARLUX
Führung	und	gezielte	Weiterentwicklung	unserer	Vertriebsaktivitäten
in	Österreich
Verantwortung	für	den	Umsatz	und	das	Ergebnis	der	österreichischen
Tochtergesellschaft
Eigene	Gebietsverantwortung	für	das	Fachhandelsgeschäft	in
Vorarlberg	und	Tirol	sowie	für	das	Projektgeschäft	in	ganz	Österreich
Analyse	und	Optimierung	der	internen	Prozesse
Führung	eines	Teams	von	derzeit	5	Mitarbeitern	im	Innen-	und
Außendienst

DAS	BRINGEN	SIE	MIT
Eine	abgeschlossene,	kaufmännische	und/oder	technische
Berufsausbildung	oder	ein	Studium	in	diesem	Bereich	
Mehrjährige	Berufs-	und	Führungserfahrung	im	Verkauf
beratungsintensiver,	technischer	Produkte	sowie	insbesondere	im
Projektgeschäft
Zielorientierung,	unternehmerisches	Denken,	ein	sicheres	Auftreten
sowie	ein	hohes	Maß	an	Eigenmotivation
Ein	motivierendes	und	charismatisches	Führungsverhalten,
Empathie	und	Teamfähigkeit
Sie	leben	entweder	im	Großraum	von	Innsbruck	oder	im	Großraum
von	Wien	und	sind	österreichweit	reisebereit

DAS	ERWARTET	SIE
Ein	sehr	dynamisches	Unternehmen	mit	offener,	familiärer
Unternehmenskultur
Spannende	Produkte,	große	Marktakzeptanz	und	hohes
Entwicklungspotenziel
Neben	einem	attraktiven	Aufgabenfeld	besitzen	Sie	ein	hohes	Maß
an	Gestaltungsspielraum
Sie	erwartet	eine	intensive	Einarbeitung	im	gesamten	Unternehmen
zum	Kennenlernen	der	Produkte,	Prozesse	und	Kollegen
Entlohnung	gemäß	KV-Mindestgehalt	für	diese	Position	zzgl.
Überzahlung	(je	nach	Qualifikation	und	Erfahrung),	Firmenwagen
(auch	zur	Privatnutzung)	und	Zusatzleistungen
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SIE	PASSEN	ZU	UNS?

http://karriere.solarlux.de/prj/shw/6150ccc6069bea6b5716254057a194ef/blatt_stellenboerse.php?view=print&preview=pid&noprintbtn=1&b=5&sid=caef456a93ec9d808323217ddbe55a4db43fba1b#
mailto:personal@solarlux.de
http://karriere.solarlux.de/prj/shw/6150ccc6069bea6b5716254057a194ef/solarlux.de

